
₽ 1 000 000
ÎÒÊÐÎÉ ÐÅÑÒÎÐÀÍ ÇÀ 3 ÌÅÑßÖÀ 

È ÇÀÐÀÁÀÒÛÂÀÉ ÅÆÅÌÅÑß×ÍÎ



ÍÎÂÎÑÈÁÈÐÑÊ
11 ÐÅÑÒÎÐÀÍÎÂ

ÏÅÐÌÜ
6 ÐÅÑÒÎÐÀÍÎÂ

×ÅËßÁÈÍÑÊ
4 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ

ÅÊÀÒÅÐÈÍÁÓÐÃ
2 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ

ÌÎÑÊÂÀ
3 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ

ÊÀËÈÍÈÍÃÐÀÄ
2 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ

ÑÀÌÀÐÀ
3 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ

ÑÎ×È
2 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ

ÑÈÌÔÅÐÎÏÎËÜ
4 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ

ÊÐÀÑÍÎÄÀÐ
2 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ

ÑÀÍÊÒ-ÏÅÒÅÐÁÓÐÃ
2 ÐÅÑÒÎÐÀÍÀ
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О нас
«Êóðàãàäèâàí» — ñàìûé áîëüøîé ðåñòîðàí âîñòî÷íîé êóõíè 
â Íîâîñèáèðñêå. Ýòî çåëåíü è áóéñòâî öâåòà, ýòî äóøåâíîå 
ãîñòåïðèèìñòâî è áîãàòîå âîñòî÷íîå çàñòîëüå – òàêîå, 
êàêèì è äîëæíî áûòü!

Ìû ïðåäëàãàåì ñîâðåìåííûé âçãëÿä íà âîñòî÷íóþ êóõíþ 
è ñàìûå ëþáèìûå áëþäà â àïïåòèòíîé ïîäà÷å: ïëîâ, õèíêàëè 
è ìàíòû, õà÷àïóðè, ëàãìàí è, êîíå÷íî, øàøëûê. Êîíå÷íî, 
îáåä èëè óæèí â ðåñòîðàíå Êóðàãàäèâàí íå îáõîäèòñÿ 
áåç áîêàëà âèíà – Ñàïåðàâè, Ðêàöèòåëè, Êèíäçìàðàóëè, 
ïîäíÿòîãî çà çäîðîâüå ãîñòåé. www.dnkfood.ru

www.dnkfood.ru



Ñåðäöå ðåñòîðàíà  - îòêðûòàÿ êóõíÿ 
ñ íàñòîÿùèì òàíäûðîì íà æèâîì îãíå, 
ïðèâåçåííûì èç ñîëíå÷íîãî Óçáåêèñòàíà.

www.dnkfood.ru

www.dnkfood.ruwww.dnkfood.ru



www.dnkfood.ru www.dnkfood.ru www.dnkfood.ru

www.dnkfood.ru www.dnkfood.ru www.dnkfood.ru



График окупаемости

Ðåíòàáåëüíîñòü îò 15%;
Åæåìåñÿ÷íàÿ ïðèáûëü îò 1 000 000 ðóáëåé;
Ñðîê îòêðûòèÿ 3 ìåñÿöà;
Îêóïàåìîñòü îò 17 ìåñÿöà;
Èíâåñòèöèè îò 23 ìëí. ðóáëåé;
Íàøà áèçíåñ ìîäåëü ðàáîòàåò 6 ëåò

За 8 лет выстроили эффективные бизнес процессы 
по запуску и операционному управлению ресторанами.
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Что входит?
BRANDBOOK ñ îïèñàíèåì 
ôèðìåííîãî ñòèëÿ 
çàâåäåíèÿ;

FRANCHBOOK ñ îïèñàíèåì 
áèçíåñ-ïðîöåññîâ è ïîðÿäêîì 
îòêðûòèÿ ðåñòîðàíà;

Ïåðåäà÷à ñåòåâûõ ðåãëàìåíòîâ 
è íîó-õàó äëÿ ýôôåêòèâíîé 
ðàáîòû çàâåäåíèÿ;

Êîíñóëüòèðîâàíèå 
ïðè ïîäáîðå ïåðñîíàëà;

Ëîêàëèçàöèÿ áàçîâîãî ìåíþ 
ñ ó÷åòîì îñîáåííîñòåé ðåãèîí;

Òåõíîëîãè÷åñêèå 
è êàëüêóëÿöèîííûå êàðòû 
íà êîêòåéëüíóþ êàðòó 
è ìåíþ êóõíè;

Ïðîãðàììà ëîÿëüíîñòè, 
îðèåíòèðîâàííàÿ 
íà ïðèâëå÷åíèå 
ïîñòîÿííûõ ïîñåòèòåëåé;

Ïðàâî èñïîëüçîâàíèÿ 
òîðãîâîé ìàðêè;

Ýêñïåðòíàÿ îöåíêó âîçìîæíîñòè 
ðàçìåùåíèÿ ðåñòîðàíà 
â âûáðàííîì ïîìåùåíèè

Ðàçðàáîòêà 
èíâåñòèöèîííîãî 
ïëàíà è áþäæåòà;

Êîíñóëüòèðîâàíèå è ïîìîùü 
â ðåøåíèè ðàáî÷èõ âîïðîñîâ 
â ïðîöåññå ñòðîèòåëüñòâà 
è çàïóñêà â ýêñïëóàòàöèþ;

Çàïóñê ðåñòîðàíà 
êîìàíäîé îòêðûòèÿ.

₽ 2 000 000
ÏÀÓØÀËÜÍÛÉ ÂÇÍÎÑ 
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ÐÎßËÒ
È

5%
Все точки контакта

1 Ëè÷íûé ìåíåäæåð 
íà âåñü ïåðèîä ðàáîòû

2
Àíàëèç ðåçóëüòàòà ôèíàíñîâî-îïåðàöèîííîé 
äåÿòåëüíîñòè ðåñòîðàíà ñ ïîñëåäóþùåé âûäà÷åé 
ðåêîìåíäàöèé ñ öåëüþ ïîâûøåíèÿ ýôôåêòèâíîñòè;

3
Ïðåäîñòàâëåíèå äîñòóïà ê èíôîðìàöèîííîìó ðåñóðñó 
â êîòîðîì ñîáðàíû è ñèñòåìàòè÷åñêè àêòàóëèçèðóþòñÿ 
âñå èíñòðóêöèè, ñòàíäàðòû, ðåãëàìåíòû, 
îáó÷àþùèå ìàòåðèàëû è ïð.;

4
Ìàðêåòèíãîâîå ñîïðîâîæäåíèå íà áàçå 
ãîäîâîãî ôèíàíñîâîãî ïëàíà 
ñ öåëüþ óâåëè÷åíèÿ âûðó÷êè;

5 Êîíñóëüòèðîâàíèå ïî ïðåäîòâðàùåíèþ 
è ìèíèìèçàöèè ïîòåðü â ðåñòîðàíå;

6 Ñèñòåìà êîíòðîëÿ 
(àóäèò âíóòðåííèé è âíåøíèé)



Франчбук содержит:
ФИНАНСОВУЮ МОДЕЛЬ С ПРОГНОЗОМ ОКУПАЕМОСТИ;
ЭТАПЫ И КАЛЕНДАРНЫЙ ПЛАН ОТКРЫТИЯ РЕСТОРАНА;
•Þðèäè÷åñêèé áëîã / Áóõãàëòåðèÿ / Ôèíàíñû
•Ðåãèñòðàöèÿ þðèäè÷åñêîãî ëèöà
•Îòêðûòèå ðàñ÷åòíîãî ñ÷åòà
•Äîãîâîð êîììåð÷åñêîé êîíöåññèè (èëè ëèöåíçèîííûé äîãîâîð)
•Ñâèäåòåëüñòâî î ðåãèñòðàöèè òîâàðíîãî çíàêà
•Àëêîãîëüíàÿ ëèöåíçèÿ
•Ïîñòàíîâêà ó÷åòà ñûðüÿ è äåíåæíûõ ñðåäñòâ
•Èíâåñòïðîåêò (ÁÄÐ)

ДАННЫЕ ПО ПОМЕЩЕНИЮ
•Äîãîâîð àðåíäû ïîìåùåíèÿ
•Ðåêîìåíäîâàííûå ïîñòàâùèêè è ïîäðÿä÷èêè
•Ñïåöèôèêàöèÿ îáîðóäîâàíèÿ
•Cut-Guide ïî èíòåðüåðó

ПРОГРАММНОЕ ОБЕСПЕЧЕНИЕ БИЗНЕС-ПРОЦЕССОВ
•Ñèñòåìà àâòîìàòèçàöèè
•Ñèñòåìà âèäåîíàáëþäåíèÿ

АУДИТ
•Âèäåî-êîíòðîëü
•Âíóòðåííèé è âíåøíèé àóäèò



Äëÿ ðåçóëüòàòà 
 

à íå óäà÷à
ÍÓÆÅÍ ÏËÀÍ,

МАРКЕТИНГ ОТКРЫТИЯ И СОПРОВОЖДЕНИЯ
•Ìàðêåòèíãîâàÿ ñòðàòåãèÿ
•Ðàáîòà ñ òðàôèêîì
•Âåäåíèå ñîöèàëüíûõ ñåòåé
•PR-ñòðàòåãèÿ
•Àíàëèòèêà
•Ñèñòåìà ëîÿëüíîñòè

BRANDBOOK
•Ðóêîâîäñòâî ïî óïðàâëåíèþ ôèðìåííûì ñòèëåì

ПЕРСОНАЛ
•Èíñòðóêöèÿ ïî íàéìó
•Òðóäîâîé äîãîâîð
•Øòàòíîå ðàñïèñàíèå
•Äîëæíîñòíûå èíñòðóêöèè ïî ðàáîòå êàæäîãî ñîòðóäíèêà
•Ìîòèâàöèîííàÿ ïîëèòèêà
•Ñòàíäàðòû ðàáîòû ñîòðóäíèêîâ
•Ïðåìèè è øòðàôû
•Óâîëüíåíèå ïåðñîíàëà

БАР / КУХНЯ
•Ñàíèòàðíî-ýïèäåìèîëîãè÷åñêèå ïðàâèëà
•Òðåáîâàíèÿ ê îáîðóäîâàíèþ, èíâåíòàðþ, ïîñóäå è òàðå
•Òðåáîâàíèÿ ê òðàíñïîðòèðîâêå, ïðèåìó, äîñòàâêå è õðàíåíèþ ñûðüÿ, ïèùåâûõ ïðîäóêòîâ
•Èíôîðìàöèþ î ïîñòàâùèêàõ (ïëàí çàêóïîê)
•Èíâåíòàðèçàöèÿ
•Òåõíîëîãè÷åñêèå è êàëüêóëÿöèîííûå êàðòû íà êîêòåéëüíóþ êàðòó è ìåíþ êóõíè

Франчбук содержит:



Ïîìåùåíèå äëÿ ðåñòîðàíà  äîëæíî ðàñïîëàãàòüñÿ:  "Êóðàãàäèâàí"

Â íåïîñðåäñòâåííîé áëèçîñòè ê ìåòðî, êðóïíûì ÁÖ, ÒÐÖ, ó÷åáíûì çàâåäåíèÿì; 

Â òîðãîâûõ öåíòðàõ; íà ïåðåñå÷åíèè îñíîâíûõ òðàíñïîðòíûõ ìàãèñòðàëåé è ïåøåõîäíûõ ïåðåõîäîâ; 

Íà ïåðâîé ëèíèè; 

Íà 1 èëè 2 ýòàæå çäàíèÿ, èìåþùèì îòäåëüíûé âõîä (âõîäû) ñ óëèöû äëÿ ïîñåòèòåëåé è îòäåëüíûé âõîä 

(âõîäû) äëÿ ïåðñîíàëà è çàãðóçêè ïðîäóêöèè, âûõîä äëÿ ïîæàðíîé ýâàêóàöèè. 

Îïòèìàëüíàÿ ïëîùàäü ïîä ðåñòîðà . Ïëîùàäü çàëà îáñëóæèâàíèÿí   â ðåãèîíàõ 300 ì2, â ã. Ìîñêâà 400 ì2

íå ìåíåå 200 ì2 äëÿ ã. Ìîñêâû íå ìåíåå 250 ì2  ( ), àäìèíèñòðàòèâíî-õîçÿéñòâåííûõ è ïðîèçâîäñòâåííûõ 

ïîìåùåíèé – . Âûñîòà ïîòîëêîâ (ïåðåêðûòèé) Æåëàòåëüíî, ÷òîáû   . íå ìåíåå 100 ì2 íå ìåíåå 2,8 ì

ïîìåùåíèå ðàíåå èñïîëüçîâàëîñü ïîä ïðåäïðèÿòèå îáùåñòâåííîãî ïèòàíèÿ. Êîëè÷åñòâî íåîáõîäèìûõ 

ýëåêòðè÷åñêèõ ìîùíîñòåé ñîñòàâëÿåò  (ïðè íàëè÷èè â ïîìåùåíèè ãîðÿ÷åé âîäû  íå ìåíåå 80 êÂò

äëÿ ñîçäàíèÿ äîïîëíèòåëüíîãî âîçäóõîîáìåíà è èñïîëüçîâàíèÿ ïðèòî÷íîé âåíòèëÿöèè â çèìíåå âðåìÿ) 

è (ïðè îòñóòñòâèè ãîðÿ÷åé âîäû â ïîìåùåíèè).  íå ìåíåå 100 êÂò

Требования к помещению:

    

• Ñâèäåòåëüñòâî î ïðàâå ñîáñòâåííîñòè;

• Âûïèñêà èç ÅÃÐÏ;

• Òåõíè÷åñêàÿ äîêóìåíòàöèÿ (ïëàí ÁÒÈ, êàäàñòðîâûé ïëàí, òåõíè÷åñêèé ïëàí);

• Ó÷åðåäèòåëüíûå äîêóìåíòû ñîáñòâåííèêà ïîìåùåíèÿ.

Необходимо наличие правоустанавливающих документов на помещение:



Открытие ресторана под ключ
Гарантируем открытие за 3 месяца
100% организация и контроль выполнения всех блоков по запуску проекта.
Стоимость открытия рассчитавается с учетом особенностей рынка в вашем городе

Îòêðûòèå çàâåäåíèÿ äëÿ 
ãîñòåé, íå ïîçäíåå 
ñîãëàñîâàííîé äàòû    

Îáó÷åíèå 
è ñòàæèðîâêà ïåðñîíàëà 

Ïðåäîñòàâëåíèå îò÷åòà 
îá èñïîëíåíèè 
èíâåñòèöèîííîãî ïðîåêòà

Ðàçðàáîòêà 
èíâåñòèöèîííîãî 
ïðîåêòà 

Ýêñïåðòèçà òåõíîëîãè÷åñêîãî 
è äèçàéí-ïðîåêòà. Âûäà÷à 
ðåêîìåíäàöèé èñïîëíèòåëÿì 

Îðãàíèçàöèÿ ñòðîèòåëüíîãî 
ïðîöåññà "ïîä êëþ÷"    

Ïîëó÷åíèå àëêîãîëüíîé 
ëèöåíçèè. Ñîãëàñîâàíèÿ 
ñ êîíòðîëèðóþùèìè îðãàíàìè

Îðãàíèçàöèÿ ðàáîòû ïðåäïðèÿòèÿ 
îáùåñòâåííîãî ïèòàíèÿ è èçãîòîâëåíèÿ
/ïðîäàæè ïðîäóêöèè îáùåñòâåííîãî 
ïèòàíèÿ íà òåððèòîðèè, îïðåäåëåííîé 
â äîãîâîðå

Ïîäáîð íåîáõîäèìîãî ïåðñîíàëà 
è êîìïëåêòîâàíèå øòàòà 
ïðåäïðèÿòèÿ äî ìîìåíòà 
ôàêòè÷åñêîãî îòêðûòèÿ

Òåõíè÷åñêîå è êîíñóëüòàòèâíîå 
ñîäåéñòâèå Èíâåñòîðó, âêëþ÷àÿ 
ñîäåéñòâèå â îáó÷åíèè è 
ïîâûøåíèè êâàëèôèêàöèè 
ðàáîòíèêîâ, ïî íåîáõîäèìîñòè

Êîíñóëüòèðîâàíèå Èíâåñòîðà 
ïðè ïîêóïêå îáîðóäîâàíèÿ, â òîì 
÷èñëå ïðè ïðîâåäåíèè òåíäåðîâ 
ñ öåëüþ îïòèìèçàöèè ðàñõîäîâ

Ïðåäîñòàâëåíèå èíâåñòîðó ìåäèà 
ïëàíà ñ óòâåðæäåííûì áþäæåòîì,
íå ïîçäíåå ñîãëàñîâàííîé äàòû

Ïðåäîñòàâëåíèå 
óòâåðæäåííîãî ìåíþ 
ðåñòîðàíà è ìåíþ áàðà, íå 
ïîçäíåå ñîãëàñîâàííîé äàòû

Ïðåäîñòàâëåíèå Èíâåñòîðó 
ïëàíà ôèíàíñèðîâàíèÿ 
ïî ïðîåêòó

Ñîáëþäåíèå óòâåðæäåííîãî 
îáúåìà èíâåñòèöèé
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Целевая аудитория:
Íàøè ãîñòè ñåìüè, êîìïàíèè äðóçåé, ñðåäíèé , âîçðàñò 25-45 ëåò

ìíîãî äåòåé. Íàøè ãîñòè âûáèðàþ ðåñòîðàí ÷òîáû ïðîñòî ïîîáåäàòü 

è äëÿ ïðîâåäåíèÿ ïðàçäíè÷íûõ ìåðîïðèÿòèé âñåé ñåìüåé è ñ äðóçüÿìè. 

Âîñïðèÿòèå àòìîñôåðû ðåñòîðàíà ãîñòÿìè ñîâðåìåííûé, äðóæåñòâåííûé, 

äóøåâíûé, ñåìåéíûé, ÿðêèé, ìîëîäåæíûé, ãîñòåïðèèìíûé, ðàäóøíûé.

 Æåíùèíû/ìóæ÷èíû 60%/40%.Àðõåòèï ãîñòÿ – Çàáîòëèâûé.

Íàøè ãîñòè ïðåäïî÷èòàþò âêóñíóþ,  êóõíþ, êëàññè÷åñêèå «ïîíÿòíóþ»

áëþäà, íî õîðîøî ðàñïîëîæåíû ê è íîâîââåäåíèÿì è èçìåíåíèÿì 

 (ðåãóëÿðíàÿ ñìåíà ìåíþ îáåäîâ, íîâûå áëþäà, ñåçîííûå ïðåäëîæåíèÿ).

Ñ âíèìàíèåì îòíîñÿòñÿ ñ ñîîòíîøåíèþ ïîêàçàòåëåé Öåíà/Êà÷åñòâî.

Öåíÿò âûñîêîå êà÷åñòâî îáñëóæèâàíèÿ è ãîñòåïðèèìñòâî êîíöåïöèè. 

Â âûáîðå ðåñòîðàíà îñíîâûâàþòñÿ íà ðåêîìåíäàöèÿõ äðóçåé, 

çíàêîìûõ. È ñàìè ñ óäîâîëüñòâèåì ñòàíîâÿòñÿ 

«ïðîìîóòåðàìè» áðåíäà.

60% 40%

ÂÎÇÐÀ
ÑÒ

25-45



Áåðåì óïðàâëåíèå íà ñåáÿ - âîçíàãðàæäåíèå 
çà óïðàâëåíèå ðàññ÷èòûâàåòñÿ îò ïðèáûëè

Ñîãëàñîâàíèå 
ëîêàöèè

Çàêëþ÷åíèå äîãîâîðà 
è îïëàòà ïàóøàëüíîãî 
âçíîñà

Ïðîåêòèðîâàíèå / 
Còðîèòåëüñòâî / 
Îñíàùåíèå

Íàéì è îáó÷åíèå 
ïåðñîíàëà

Ðåêëàìíàÿ 
êîìïàíèÿ

Ïðèåçä 
êîìàíäû 
îòêðûòèÿ

Òåõíè÷åñêîå 
îòêðûòèå

Ìàðêåòèíãîâîå 
îòêðûòèå

Этапы сотрудничества с нами:
На каждом этапе Вас сопровождает 
персональный менеджер!

1 2 3

4 5 6

7 8



Почему выбирают нас?

БОЛЕЕ 8 ЛЕТ В РЕСТОРАННОМ БИЗНЕСЕ
БОЛЕЕ 15 УСПЕШНЫХ, РАЗНОФОРМАТНЫХ КОНЦЕПЦИЙ

ÌÛ – êîìàíäà ðåñòîðàííûõ ýêñïåðòîâ ñ ìíîãîëåòíèì îïûòîì ðàáîòû íà ðûíêå

îáùåñòâåííîãî ïèòàíèÿ. Â ïîðòôåëå êîìïàíèè ðàçðàáîòêà è îòêðûòèå óñïåøíûõ 

êîíöåïöèé ðåñòîðàíîâ ãðóçèíñêîé, ïàíàçèàòñêîé, èòàëüÿíñêîé êóõíè, áàðîâ è êàôå.

ВАШ УСПЕХ-НАША ЦЕЛЬ!
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Стань успешным 
ресторатором!
Ïîëíîå ñîïðîâîæäåíèå âàøåãî ïðîåêòà

8-965-990-89-36
Директор по франчайзингу DNK FOOD

Дьякова Евгения

e.dyakova@dnkfood.ru

www.dnkfood.ru
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